UNIA EUROPEJSKA
EUROPEJSKI FUNDUSZ
ROZWOJU REGIONALNEGO

INNOWACYJNA N
GOSPODARKA

NARODOWA STRATEGIA SPOINOSCI iSzkolnictwa Wyzszego

PROGRAM SZKOLENIA

Dzien1 17.11.2014

Blok tematyczny: Skuteczne narzedzia w miedzynarodowej komercjalizacji wynikow
badan life science

- Kluczowe zmiany w polskim systemie akademickim na tle zmian i trendow na

arenie mi¢dzynarodowe;j.

- Czy wyniki badan naukowych moga by¢ towarem na sprzedaz?

-Praktyczne narz¢dzia pomocne w komercjalizacji wynikow prac B+R w

przestrzeni miedzynarodowej

- Disruptive innovation jako kluczowy czynniki radykalnych zmian w

gospodarce globalne;j.

Dzien 2 18.11.2014

Blok tematyczny: Przekazanie praw do wynalazkéw- negocjacje - w miedzynarodowym
obrocie wlasnosci intelektualnej

- Wynalazek, czyli co nalezy chroni¢ i jak? Klasyfikacja i podzial wlasnos$ci

intelektualnej oraz sposoby jej ochrony.

- Jak napisac 1 uzyska¢ patent migdzynarodowy? Jaka procedura ochrony jest

najlepsza?

- Metody komercjalizacji IP. Licencja vs. sprzedaz, ktore rozwigzanie jest

wlasciwe w kontekscie o oferty na rynek migdzynarodowy.

- Praktyczne aspekty ochrony IP na migdzynarodowym rynku farmaceutycznym.

Hependo case

- Elementy procesu inwestycyjnego - czyli zanim podpiszesz umowe

inwestycyjna.

!%ﬁ\}v&%ﬁl&g w ramach przedsiewziecia ,Inkubator Innowacyjnosci” w ramach projektu systemowego , Wsparcie systemu zarzagdzania badaniami naukowymi

(. Dotyczy projektu pn. ,Inkubator innowacyjnosci SGGW” (DS/1559//9/W16/P0OIG/11/2014) realizowanego na wydziale Nauk o Zwierzetach

oraz ich wynikami”, Priorytet |, Dziatanie 1.1, Oddziatanie 1.1.3, Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, 2007-2013
(85% dofinansowania - EFRR, 15% dofinansowania - Srodki krajowe).
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Dzien 3 19.11.2014

Blok tematyczny: Pozyskiwanie funduszy na innowacyjne projekty life science w
przestrzeni miedzynarodowej

- Czy pozyskiwanie srodkodw publicznych jest zawsze najlepszym sposobem na

finasowanie B+R?

- Kapitat prywatny. Praktyczne aspekty pozyskania inwestora.

- Biznes plan czy model biznesowy? Czy da si¢ przewidzie¢ wynik eksperymentu

naukowego na starcie?

-Finasowania projektow bezposrednio ze srodkéw Komisji Europejskiej

Dzien 4 20.11.2014

Blok tematyczny: Okres$lenie celu biznesu - produkt finalny, czy dokumentacja na
sprzedaz?

-Jak rozpozna¢ innowacyjny projekt - czyli chleb powszedni brokera

technologii

-Jak rozpozna¢ czy projekt nadaje si¢ do komercjalizacji

- W jakim srodowisku rozwija¢ projekt B+R? Uczelniany Spin-off, czy

samodzielny startup?

-Startup - eksperyment naukowy w zderzeniu z rynkiem.

- Produkt na sprzedaz czy ustuga specjalistyczna? Nauka na sprzedaz w

srodowisku biznesowym, na przyktadzie F1 Pharma.

Dotyczy projektu pn. ,Inkubator innowacyjnosci SGGW” (DS/1559//9/W16/P0OIG/11/2014) realizowanego na wydziale Nauk o Zwierzetach
w ramach przedsiewziecia ,Inkubator Innowacyjnosci” w ramach projektu systemowego , Wsparcie systemu zarzagdzania badaniami naukowymi
° oraz ich wynikami”, Priorytet |, Dziatanie 1.1, Oddziatanie 1.1.3, Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, 2007-2013
(85% dofinansowania - EFRR, 15% dofinansowania - Srodki krajowe).
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